
Druck von allen Seiten –  
neue Ertragschancen im Bereich  
Eigenhandel
Das aktuelle Niedrigzinsumfeld und die zunehmende Regulie-

rung, wie MaRisk, ILAAP oder EMIR, fordern Sparkassen schon 

seit Jahren heraus. In der Folge sinken die Erträge bei gleichzeitig 

höherem Aufwand im Eigenhandel von Sparkassen. 

Zusätzlich lässt ein geändertes Kundenverhalten die Risiken 

steigen und die Erträge weiter sinken: Kunden entscheiden 

sich zunehmend für langlaufende Darlehen und halten ihre 

Einlagen größtenteils variabel. Die Folgen für Finanzinstitute 

sind immer niedrigere beziehungsweise sogar negative Margen 

in Kombination mit neuen Risiken (z. B. Sondertilgungsrechte 

§489 BGB). Die wesentlichen Fragen sind hierbei:

1)  Gibt es neue Ertragsmöglichkeiten, die gewinnbringend  

genutzt werden können?

2)  Wie können neue Risiken im Eigen- und Kundengeschäft 

wertstabil gemessen und bei Bedarf durch Eigenhandelsge-

schäfte gehedgt werden?

3)  Wie können die Prozesse im Eigengeschäft effizient und 

prüfungssicher gestaltet werden?

Eine Chance bietet die Optimierung und Standardisierung  

der bestehenden Prozesse in der Gesamtbanksteuerung im 

Bereich Eigenhandel und Risikocontrolling mit Schwerpunkt auf 

den Eigenanlagen. Dabei spielt die Einhaltung der vielfältigen 

aufsichtsrechtlichen Anforderungen eine große Rolle.  

Optimierungspotenzial sehen wir beispielsweise  

•    im Neu-Produkt-Prozess (NPP) für z. B. Strukturierte Papiere, 

Derivate oder Optionen,

•    im Handel und der Abwicklung von Eigengeschäften sowie  

in der Optimierung der Prozesse und des Reportings in  

SimCorpDimension (SCD),

•    in der Durchschau von Spezial- und Publikumsfonds in der 

Banksteuerung und im Meldewesen durch Aktivierung der 

KVG-Schnittstelle,

•    in der vollumfänglichen Umsetzung der Spreadrisiken in SCD 

oder sDIS OSPlus,

•    in der Steuerung von Optionen im Eigen- und Kundengeschäft.

Nutzen Sie unsere Erfahrungen aus einer Vielzahl entspre-

chender Projekte und den daraus entstehenden Best-Practise- 

Ansätzen auf die individuelle Ausgangssituation.

Wir machen Banking stabil und zukunftssicher.



Neues Beratungsangebot von msgGillardon

Mit unserem neuen, umfassenden Angebot für die wertpapier-

nahe Beratung beziehungsweise Handelsprodukte, unterstützen 

wir Sie in diesen Themen umfassend. Wir zeigen Ihnen neue Er-

tragsmöglichkeiten zur Ergebnisverbesserung auf und erarbeiten 

gemeinsam mit Ihnen individuelle Lösungsmöglichkeiten.

Unser umfassender Ansatz zur Optimierung im Bereich der 

Handelsprodukte umfasst:

•    Die Abdeckung aller relevanten Bereiche innerhalb der 

Sparkassen (Strategie, Handel, Risikomanagement, Revision),

•    tiefe Expertise sowohl im Risikocontrolling als auch im 

Treasury,

•    ein ausgezeichnetes Netzwerk innerhalb der Sparkassen-

Finanzgruppe sowie

•    umfassendes IT-Know-how, um hausindividuelle Lösungen 

entwickeln zu können.

Das zeichnet msgGillardon aus:

•    Ganzheitliche Beratungskompetenz in den relevanten 

Bereichen Strategieentwicklung, Risikocontrolling, Gesamt-

banksteuerung, Treasury und Meldewesen.

•    Berater mit langjähriger Erfahrung in der Beratung von 

Sparkassen.

•    Sehr gute Vernetzung in der Sparkassen-Finanzgruppe.

•    Hohe Flexibilität und somit passgenaue und adressaten- 

gerechte Beratung. 

•    Fachliche Unterstützung für alle Mitarbeiterebenen (Manage-

ment, Fach- und Führungskräfte, Revision) unter Einbindung 

der technischen Standardlösungen der Sparkassen-Finanz-

gruppe.

•    msgGillardon verknüpft Fachexpertise mit den praktischen 

Umsetzungsmöglichkeiten der Sparkassen, darüber hinaus 

kann auf Anforderungen eingegangen und bei Bedarf individu-

elle Lösungen entwickelt werden. 
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Abbildung 1: Beratungsthemen msgGillardon (Auszug)
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Sprechen Sie uns an, wir beraten Sie gerne. 




